BEDRA: Zwel neue Freundschaftsring-
Boxen setzen Impulse

EDRA | LIFESTYLE SCHMUCK | SCHMUCK | SILBERSC

Sammeln: Farbvielfalt und Formgefihl von
Nordahl Jewellery
Nordahl Jewellery erweitert sein Sortiment in dieser

Saison um mehr...

Handelsbereit: Seinerzeit prasentiert klare

Herbst-bis-Weihnachts-Struktur mit der
Kollektion FW25

Seinerzeit Flora & Fauna prasentiert die
Herbst/Winter-Kollektion 2025. Kiki Pinguin,...

BEDRA Exklusiv: Neue Premiumkollektion
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MANU Schmuck Herbst 2025: Silber trifft Gold
und Handelspotenzial

In Hameln gefertigt, in kleinen Serien produziert und

Zuverldssig im Abverkauf und fiir die Kunden von morgen: Freundschaftsringe von © BEDRA

Mit zwei neu entwickelten Freundschaftsring-Boxen bringt BEDRA frischen Schwung in die Einstiegspreislage fiir junge Paare. nceauent alis:
Die kompakt gestalteten und verkaufsfertigen Prasentationen richten sich gezielt an Juweliere und Goldschmiede, die das
Potenzial eines margenstarken Segments im Einstiegsbereich optimal nutzen mochten. Beide Boxen enthalten ausgewahlte

Silberringe - teils mit Zirkonia - und bieten eine Mischung aus Klassikern sowie trendorientierten Designs.

BOX 1: DIE SICHERE WAHL MIT BEWAHRTEN BESTSELLERN

Die ,Freundschaftsring Box 1" wurde mit erfahrungsgemaf stark nachgefragten Modellen zusammengestellt. Die darin enthaltenen AUF WENIGER i)
Designs gehdren zu den bestbewahrten zuverlassigsten Umsatztragern im Freundschaftsring-Segment. Die Ringe treffen den 3‘ »

Geschmack eines breiten Publikums und eignen sich als unkomplizierter Einstieg in das Thema Partner- und Freundschaftsringe. MEHRWWERT BRINGT MEHR

Der Fachhandel profitiert damit von einer Kollektion, die erfahrungsgemal® kaum Beratung erfordert und zu schnellen
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BOX 2: MODERNE VIELFALT FUR EINE TRENDBEWUSSTE KUNDENGRUPPE A S0 RaRAY

Als Erganzung dazu prasentiert sich die ,Freundschaftsring Box 2" mit neuen, spielerischen und modernen Designs, die vor allem MEH ERT
jungere Kaufer ansprechen. Die Modelle wirken etwas emotionaler und modischer - ideal flir Kunden, die sich bewusst von FACH Ig!PERTE“
klassischen Freundschafts- oder Partnerringen abheben méchten. Damit bietet die zweite Box einen attraktiven Mehrwert fiir N . s /s

Juweliere, die neben den klassischen noch mehr Optionen prasentieren wollen.
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KOMPAKTE PRASENTATION MIT SOFORTIGEM VERKAUFSEFFEKT

.Mit den beiden neuen Freundschaftsring-Boxen erhalten Juweliere ein modernes, margentrdchtiges und sofort verkaufswirksames Angebot,
das insbesondere junge Kunden anspricht und zusdtzliche Umsdtze ohne Mehraufwand generiert”, erklart Birgit Krohn,
Produktmanagerin der BEDRA. Die Prasentation ist tbersichtlich strukturiert, optisch harmonisch aufgebaut und schafft damit
eine professionelle Wirkung im Verkaufsraum. Aufgrund der geringen Stellflache lasst sich das Sortiment nahezu (iberall integrieren

- auf dem Tresen, in der Vitrine, im Schaufenster oder als Impulsartikel im Kassenbereich

JUNGE ZIELGRUPPEN GEZIELT ANSPRECHEN UND LANGFRISTIG BINDEN

.Freundschaftsringe gehoren seit Jahren zu den stabilsten Einstiegsprodukten im Schmuckfachhandel. Besonders junge Kundinnen und
Kunden suchen nach symbolischen Ringen zu gut bezahlbaren Preisen - haufg als erstes gemeinsames Stuck und oft als Vorbereitung fur
spater hoherwertige Schmuckkaufe. weild Oliver Krawczyk, Vertriebsleiter der BEDRA. Die Ringboxen schaffen Zugang und starken
damit die Kundenbindung im Einstiegssegment. Gleichzeitig bieten sie Cross-Selling-Maoglichkeiten, da zu Paarringen haufig weitere

Schmuckstilicke erganzt werden.

ATTRAKTIVE PREISPUNKTE UND SOLIDE HANDELSSPANNE

Die Verkaufspreise bewegen sich je nach Modell und Ausfihrung bei ca. 69-89 € pro Ring (UPV). Damit bleiben die Silberringe in
einem Preisniveau, das flir junge Zielgruppen hochattraktiv ist, wahrend der Handel von einer soliden Marge profitiert mit der sich
die Boxen schnell amortisieren.
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EINFACHE NACHBESTELLUNG UND INDIVIDUELLE BRANDING-OPTION

Zur Erganzung und Wiederauffiullung konnen alle Modelle unkompliziert Gber BEDRAs Webshop, tiber den AulBendienst, oder

direkt telefonisch oder mittels Bestellliste per E-Mail nachbestellt werden. Fur Handler, die ihre Markenwirkung zusatzlich starken

mochten, besteht auch die Moglichkeit, die Ringboxen mit dem eigenen Logo branden zu lassen. Dadurch fugt sich das Sortiment

harmonisch ein und unterstitzt die ldentitat des eigenen Geschafts.

EIN UNKOMPLIZIERTES ZUSATZSORTIMENT MIT DIREKTEM NUTZEN

Mit der Kombination aus bewahrten Bestsellern in Box 1 und ausgefallenen Neuheiten in Box 2 erhalten Juweliere ein effizientes,
platzsparendes und margentrachtiges Sortiment, das sofort verkaufsbereit ist und sich flr die gezielte Ansprache jliingerer

Zielgruppen ideal eignet. Die neuen Freundschaftsring-Boxen erweisen sich damit als wirkungsstarke Erganzung im Sortiment -

einfach zu integrieren, leicht zu prasentieren und zuverlassig im Abverkauf.

MARKENPROFIL

BEDRA

f BEDRA Renommierter Edelmetallspezialist und

: Schmuckgrofhandel. BEDRA-Kunden schatzen das
w i' _ 1 . Komplettangebot des ganzheitlichen, soliden Unternehmens,




