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RBEDRA ZÜNDET

DIE RABATT-RAKETE

DIE RENAISSANCE DER
KLASSISCHEN UHREN 

Recycling-Spezialist BEDRA hat sich fürs 
laufende Jahr eine besondere Promotion-
Aktion für Scheidgut-Anlieferungen ein-
fallen lassen. Jeder Neukunde, der bei 
dieser Aktion teilnehmen will, erhält vier 
Coupon-Gutscheine mit wachsenden Ra-
batt-Staffeln – und zwar steigend von 10 bis 
25%. Gültig ist die Aktion bis 20. Dezember 
2024. Der prozentuale Abzug bezieht sich 
auf die Scheide- und Analysekosten der 
Edelmetalleinsendungen, ausgenommen 
Aufarbeitung Gekrätz. Start der Aktion ist 
in diesen Tagen. Jeder teilnehmende Händ-
ler erhält von BEDRA die vier Coupons und 
kann sie seinen Altgoldeinsendungen beifü-
gen. Die Coupons können angefordert wer-
den per Mail an info@bedra.de, Stichwort: 
„Kurs auf profitable Galaxien!“.

Seit dem Geschäftsführerwechsel im Jahr 
2023 legt DUGENA wieder einen starken 
Fokus auf den Fachhandel. Die strategi-
sche Neuausrichtung kommt zu einer Zeit, 
in der klassische Produkte wieder stark im 
Trend liegen. 

Die wiederbelebte Konzentration von  
DUGENA auf den Fachhandel wird an zahl-
reichen Vorteilen für den Partnerhändler 
deutlich. Es gibt keine Mindestabnahme-
mengen, freie Auswahl aus dem Sortiment, 
umfangreiche Verkaufsförderungsmaßnah-
men, ein fester Ansprechpartner im Au-
ßendienst sowie der deutsche Service mit 
eigenen Uhrmachern in Meisenheim. DU-
GENA, als angesehene Marke mit einer rei-

Wachsende Rabatt-Stufen auf Scheidekosten

Dugena und die wiederbelebte Konzentration auf den Fachhandel  

Das 1988 gegründete Unternehmen 
bietet auch sonst jede Menge rund ums 
Edelmetall. Vom Edelmetall-Recycling 
mit hochmodernem Labor und eigener 
Schmelzerei über den Edelmetallhandel, 
Halbzeuge und Ringrohlinge, Gold-, 
Silber- und Diamantschmuck, Ketten, 
Furnituren und Trauringe bis hin zu 
Verkaufs- und Werbeunterstützung. Alle 
Leistungen gibt es bei BEDRA aus einer 
Hand.

chen Geschichte, bietet eine breite Auswahl 
an zeitlosen und modernen Armbanduhren 
mit dem Schwerpunkt auf gute Ablesbar-
keit, hohe Qualität sowie ausgezeichneten 
Service. Mit einer Garantie von 3 Jahren 
bietet das Unternehmen seinen Kunden zu-
sätzlich Sicherheit und Vertrauen. 

Die Zielgruppe sind Menschen, die trotz 
der globalen Vernetzung und digitalen 
Möglichkeiten den Fachhandel vor Ort 
schätzen. Zusätzlich setzt DUGENA ver-
stärkt auf moderne Medien, um jüngere 
Zielgruppen zu begeistern. Neben Arm-
banduhren (Quarz, Funk und Mechanik) 
gibt es auch Taschenuhren und eine breite 
Auswahl an Weckern und Wanduhren.

Für die erste Altgoldeinsendung gibt 
es 10% Rabatt, dann 15%, 20% und 
schließlich 25% – Bedra zündet in 
diesem Jahr eine Rabatt-Rakete.

Mal elegant, mal sportlich, immer aber typisch 
DUGENA. Die Marke fokussiert sich wieder stärker 

auf den Facheinzelhandel.

FREIGEGEBEN


