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BEDRA-VERTRIEBSLEITER SCHMUCK CHRISTIAN ADAM RAT:

»GOLDSCHMUCK STATT
LIFESTYLE UND FASHION!

=

i /////

\\k > 4

hﬂﬂ-j‘!\_

i)

Hochwertiger Goldschmuck
in 14 Karat mit Brillant als
Set von Bedra. Damit sind
Folgekaufe garantiert.

HINWEIS. Rabattschlachten, Konkurrenzdruck, Frequenzriickgang und Lifestyle-Marken, die
immer kleinere Gewinne abwerfen. Der Einzelhandel hatte es noch nie so schwer zu bestehen.
Eine Chance liegt im Goldschmuck - da sind sich Lieferanten einig.

ie Riickkehr zum Echten soll
dem Juwelier in diesen un-
im  Uberle-
benskampf helfen. Doch wie

sicheren Zeiten

kommen Juweliere auf die Goldschiene?
Christian Adam, Vertriebsleiter Schmuck
der Bedra GmbH, sagt: ,Der Juwelier ist oft-
mals auf der Suche nach ,neuen‘ Umsatztra-
gern. Die gestiegene Nachfrage nach gold-
farbenem Schmuck kann hier helfen, den
Goldschmuck wieder in den Vordergrund
zu riicken. Bedra bietet dem Juwelier dazu
optimale Unterstiitzung durch ein neues
Basisschmucksortiment in Gold mit interes-
santen Margen von 2.4 bis 3.0.“ Zur optima-
len Prasentation der Einstiegspreislagen in
Gold liefere Bedra dem Facheinzelhandel ein
durchdachtes Thekenvitrinenkonzept.

Derzeit kénne man auf sehr gute Verkaufe
in den Einstiegspreislagen von 49 bis 299
Euro zuriickblicken. Im 14-Karat-Brillant-
bereich bewege man sich zumeist zwischen
250 bis 750 Euro. Adam weiter: ,Ich den-
ke, Goldschmuck ist zu vielen Anlissen
ein wunderbares Geschenk, das nachhaltig

Freude bereitet.* Zu den Anlissen gehorten
ganz Klassisch die Verlobung und Trauung,
die Morgengabe am Morgen nach der Hoch-
zeit, die Geburt der Kinder, Kommunion
und Konfirmation, Geburtstage, Jahrestage,
Valentinstag, Muttertag und natiirlich auch
Ostern oder Weihnachten.

Ein Must-Have beim Goldeinstieg seien de-
finitiv Solitarringe. Aber auch bei klassisch
zeitlosen Modellen in Einstiegspreislagen
in 8 Karat gehe man kein groRes Risiko ein.
Hierzu gehérten zum Beispiel einfache Her-
zen, Kreuze, Ohrstecker und schlichte Ringe
mit Zirkonia.

Jiingst habe man zur Inhorgenta Munich
Kunden auch eine Solitar-Ringbox mit pas-
senden Vorsteckringen als Dummy-System
fiir 299 Euro prasentiert. Adam erklirt:
,Unsere Solitir-Ringbox beinhaltet 19 So-
litdrringmuster in verschiedenen Brillant-
gréRen sowie 8 Memoireringe, die sich op-
timal als Vorsteckring eignen.“ Der Juwelier
habe hierbei den grofien Vorteil, auf eine
kostspielige Lagerhaltung von Echtringen

verzichten zu kénne, denn Bedra liefere die-
se Solitar- und Memoireringe in 14 Karat
innerhalb von 24 Stunden ab Lager. Weif-
und Gelbgold spielten dabei die Hauptrolle,

preislagen Erfolgreich seien hier zarte
Brillantringe ab 299 Euro. Zur Verkaufs-
unterstiitzung liefere man den Kunden ein

ansprechendes Display mit Ringaufstellern.

oftmals auch in Kombination. Der Filigrantrend helfe natirlich dem Gold-
schmuck. Er ermogliche es, Einstiegspreis-
Dariiber hinaus sollte jeder Juwelier, so  lagen in Gold anbieten zu kénnen, In den
Adam, ,eine Auswahl an 8 und 14 Karat fith-

ren, um keine Zielgruppe auszuschlieRen.

Bedra-Kollektionen finden Kunden hierzu
sowohl im Basis- als auch im Trendbereich

Bedra bietet auch in 14 Karat tolle Einstiegs-  attraktive Schmuckstiicke.

»Die gestiegene Nachfrage nach goldfarbenem
Schmuck kann helfen, den Goldschmuck wieder
in den Vordergrund zu rucken. Bedra bietet dem
ier dazu op durch ein
neues Baslsschmucksortiment in Gold mit
interessanten Margen von 2.4 bis 3.0.%
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